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PERSONLICHKEIT gehort zu den Omnibuswoértern, denn es ist mit der Fracht
fremder Begriffe beladen. Wir lesen in den Stellenanzeigen von Verkdiuferpersén-
lichkeiten und dynamischen Fithrungspersonlichkeiten und in den Illustrierten, des
deutschen Spieflers Lieblingskindern, von prominenten, zwielichtigen, verfiihre-
rischen, faszinierenden, ja, sogar teuflischen Persénlichkeiten. Selten nur stolpern
wir in den Spalten iiber liecbenswerte reife Personlichkeiten. Diese werden scheinbar
nur wenig vom Publikum verlangt, weil sie — um im Illustriertenjargon zu bleiben
— nicht attraktiv genug sind.

Dabei ist’s doch im Grunde genommen vor allem die r e i f e Personlichkeit, wenn
wir uns eine Personlichkeit vorstellen! Wobei Reife nicht unbedingt mit hohem
Lebensalter gleichzusetzen ist. Ein junger Mensch kann sich auf Grund seiner
persénlichen Erlebnisse, wie Tod der Eltern, Kriegseindriicke und Gefangenschaft,
zeitig zu einer reifen Personlichkeit entwickeln. Dagegen ist's méglich, dafi ein
weifShaariger Endfiinfziger nur eine unentwickelte kindische Personlichkeit aufzu-
weisen hat. Auch ein Mensch, der auf der sozialen Stufenleiter obenan steht, ein
»Erfolgsmensch“, muf§ beileibe nicht auch eine reife Personlichkeit sein! Er kann
in der Personlichkeitsbildung mehrere Stufen unter einem abgeheuerten Matrosen,
einem Taxichauffeur oder einer krummgearbeiteten lebenserfahrenen Biuerin
stehen.

Wer oder was ist denn nun eigentlich eine reife Persénlichkeit! Die Wissenschaft
kennt nach Prof. Allport drei besondere Kennzeichen:

1. Die Ausdehnung des Selbst. / Die reife Personlichkeit kann sich selbst in Arbeit,
in Kontemplation (beschauliche Betrachtung) und in Treue zu andern verlieren. Sie
nimmt mit Kraft und Wirme Anteil an allem, was fiir sie zu einem Wert geworden
ist. Sie ist nicht egozentrisch. Paradoxerweise mufl man um der Selbstverwirk-
lichung willen sich an eine Sache verlieren, die urspriinglich nichts mit dem Selbst
zu tun hatte. Wenn das Leben eines Menschen nicht nach auflen auf soziale und
kulturelle Werte gerichtet ist, wenn es nicht in Sachen und Zielen aufgeht, welche
Selbstsucht und Eitelkeit iiberstrahlen, bleibt es unentwickelt und unreif.

2. Die Selbst-Objektivierung: Einsicht und Humor. / Das ist die besondere Objekti-
vitit des reifen Menschen, dem es gelingt, seine Meinung von sich selbst in der
richtigen Beziehung zu der Meinung, die andere von ihm haben, zu sehen. Diese
Fahigkeit verlangt tiefe Einsicht; sie ist in feiner Weise mit dem Sinn fiir Humor
verbunden.

3. Eine vereinheitlichende Weltanschauung. / Jede Personlichkeit, die wirklich reif
ist, nimmt Anteil und denkt nach, lebt und lacht in Ubereinstimmung mit irgend-
einer umfassenden (6konomischen, sozialen, politischen oder religiosen) Welt-
anschauung, die sie zu ihrer Befriedigung entwickelt hat und die ihr einen Platz
im Rahmen des Ganzen zusichert.

Ist die reife Personlichkeit nun ein unerreichbares Ideal! Keineswegs, in jedem
Betrieb und Biiro und gottlob auch in der eigenen Familie gibt es reife Persénlich-
keiten. Ich erinnere mich da an einen alten Freund. Er war gewifS kein Erfolgs-
mensch und auch sonst nicht faszinierend oder durch besondere Begabung glin-
zend, sondern eher etwas trocken und pedantisch und im hohen Alter sogar recht
starrkopfig, aber er nahm bis zu seinem 80. Jahre herzlich Anteil an allem. Er
zeigte einen trockenen Humor und war von auflerordentlicher Bescheidenheit, und
zwar nicht nur in dem Zustand der Wohlhabenheit, sondern auch der spiiteren
Giiterlosigkeit. Er begegnete bis zu seinem Tode jedermann héflich und verhielt
sich Frauen gegeniiber in einer altmodischen und leider fast ausgestorbenen Art
ritterlich zuvorkommend. Und dann seine Beherrschung! In seinem Fall hatte sie
wirklich etwas mit ,Herr“ zu tun ... Als er infolge eines schweren Leidens nur
noch miihsam an Stiitzen gehen konnte, kam nie ein wehleidiges Jammern iiber
seine Lippen. Er versuchte buchstiblich bis zum letzten Augenblick vorwirts zu
gehen. Er gab nicht auf, er hielt tapfer durch, keineswegs ein Soldat, sondern ein
eingefleischter Zivilist, aber in der Haltung eines alten Veteranen. Ja, Haltung,
die von innen nach auflen strahlt, gehért auch dazu! Wenn wir uns umschauen,
dann bemerken wir besonders bei den Staatsminnern und Politikern, den Mana-
gern und Funktiondren leider wenig von diesen Eigenschaften und finden so selten
wirklich reife und liebenswerte Personlichkeiten. Und dabei schrieb doch gerade
ein Minister, auf den wir Deutsche so unbindig stolz sind, vor etwa 150 Jahren
sein ,,Hochstes Gliick der Erdenkinder sei nur die Persénlichkeit”. (Allerdings, er
war nur im Nebenberuf Staatsminister, dieser |. W. v. Goethe!)

DIE KNORR-BREMSE GMBH IN HANNOVER

présentierte sich nicht nur mit einem neuen Gesicht, sondern ge-
wihrte auch einen umfassenden Einblick in das breite Programm
der Produkt-Gruppe ,Druckluftsteuerungen®.
Knorr-Druckluftsteuerungen haben sich dank ihrer zahllosen Einsatz-
und Variationsméglichkeiten in der Praxis bewahrt. Das bekannte
Programm wurde erweitert und vervollstandigt und entspricht damit
allen Anforderungen.

Die Mikro-Baureihe der Betatigungsventile wurde speziell durch
Ventile fur Tischplatteneinbau und verschiedene Vorsteuerungs-

_ |

elemente vervollstandigt. Die Ventilreihe mit 7 mm Durchgang wurde
ebenfalls um einige Geréate erweitert. Besonders hervorzuheben sind
die Ventile fiir eine Blockbaureihe.

Das neu durchkonstruierte Zylinderprogramm der Knorr-Bremse Type
DU hat sich auf dem Markt bewahrt. Das Programm umfaBt Zylinder
von 30 bis 200 mm @. Die Zylinder sind nach einem Baukastensystem
konstruiert und kénnen in ihren Befestigungsarten ohne Schwierig-
keiten weitgehend variiert werden.

Das Programm der Zubehorteile wurde dem Ventil-Programm ange-
paBt, d. h. fir die verschiedenen DurchgangsgroBen der Ventilreihen
sind jetzt auch die dazu notwendigen Zubehorteile lieferbar.

MESSEN UND AUSSTELLUNGEN
PULS DES MARKTES

Messen und Ausstellungen machen den Grad an Leistungsféhigkeit
der Industrie sichtbar, mit Neu- und Weiterentwicklungen den Be-
darfserfordernissen spezieller Branchen durch feinfiihliges Anpas-
sungsvermégen an die Konjunktur und durch rechtzeitig erkannten
Markttrend gerecht zu werden. .

Marktforschung und -beurteilung orientieren sich stdndig am Puls
der absatzweisenden Wirtschaftskérper, die man Mé&rkte nennt.
Messen bieten fast ein Zuviel an Méglichkeiten, sein Angebot zu
unterbreiten. ,Weise Beschrénkung” gebietet dem Hersteller von
Antriebsmotoren urd Aggregaten, nur solche Messen und Ausstel-
lungen zu beschicken, die fir bestimmte Anwendungs- und Einsatz-
zwecke dieser Erzeugnisse von représentativer Bedeutung sind. Zu
ihnen gehért - wenn wir fir 1966 auch in der zeitlichen Reihenfolge
beginnen wollen -

DIE DEUTSCHE BOOTSAUSSTELLUNG
LINTERNATIONAL“ IN HAMBURG

Sie war und bleibt in Europa die berufenste Schau des Motorsports;
sie zeigte als d e r zentrale Markt fir die Sport- und Kiistenboots-
fahrt ein Angebot, wie es an internationaler Vielseitigkeit und Voll-

Die Motorjacht ,,BLUE JET*




sténdigkeit bisher nicht erreicht worden ist. Hamburg, mit rund 1000
Booten, war die liickenlose Reprasentation aller marktwichtigen Her-
steller von Booten, Antriebsmotoren und Bootszubehor.

Der Welthafen Hamburg ist
ein idealer Standort fur die-
sen Markt. Erstmalig waren
auch hochseegéngige Jach-
ten vollaufgetakelt ,am
Start“. Unsere Fotos ver-
mitteln einen Eindruck von
diesen modernen Boots-
kreuzern. Die Motorjacht
LBLUE JET" ist mit einem
MWM-TKD 1105 S, die
Hochseejacht ,ASCHANTI
V" mit  MWM-Motoren
TRHS 518 A und RHS 518V
ausgerustet. - Ubrigens, um
eventuellem Kauferandrang
vorzubeugen, die attrakti-
ven Heckfiguren auf der
.Blue Jet" sind im Preis der
Motoren- oder Bootsliefe-
rung nicht inbegriffen! -
Auf der Bootsschau, die
keine ,Show" ist, galt das
Interesse fachkundiger Be-
urteiler allein der tech-
nischen Schénheit, der
werkmannischen Facharbeit
und - als wesentlich fir den
Sport - der Leistung und
den giinstigen Einbaugege-
benheiten unserer MWM-
Antriebsmotoren.

Wir zeigten die Baureihe 1105: den luftgekiihlten Sechszylinder, die
wassergekihlten KD 1105 Z, D und S sowie — mit Aufladung — die
TKD 1105 V und S, ausgelegt mit Getrieben verschiedener namhafter
Fachfirmen. So boten wir in Hamburg fur jeden etwas, sei es fir
Wunschbesitzer von Tourenbooten, geraumigen Kabinenbooten, von
Jachten oder auch ,nur® fiir den Liebhaber eines schwimmenden
~motorisierten Untersatzes" zum Angelsport. — Unser Finger am Puls
dieses Marktes hat uns erkennen lassen, daB wir ,richtig liegen".

Die Hochseejacht ,,ASCHANTI IV*

PARIS—-37. SALON INTERNATIONAL
DE LA MACHINE AGRICOLE

Die ,SIMA", internationale Ausstellung landwirtschaftlicher Maschi-
nen, sah die Motoren-Werke Mannheim AG durch ihre franzosische
Verkaufsgesellschaft MWM-DIESEL-FRANCE, Paris, vertreten. Unser
Bild 1aBt auf dem schénen Stand die MWM-Dieselmotoren erkennen:
die ,Pyramiden“ mit den Zwei-, Drei- und Vierzylindern der Bau-
reihen D 208 (wassergekihlt) und D 308 (Luftkiihlung), ferner Schnitt-
modelle von Vierzylindern dieser Baureihen, dann — mit Aufladung —
die TD 208.4 und TD 208.6 sowie schlieBlich — zur Abrundung des
angebotenen Leistungsbereichs — einen Dieselmotor des Typs
AKD 10 Z.

Befragen wir ,den Finger am Puls”“ auch dieses Marktes: ,Lagen
wir mit unserem Angebot richtig?* — Das Auge hilft der Beurteilung
des Pulsschlags, wenn wir in der bedeutenden Landwirtschafts-
Fachzeitschrift ,LE FIGARO AGRICOLE" lesen:

.Was die Motorenleistung angeht, so kénnte man von einer wahrhaften Kletter-
tour sprechen. Wurde seit einigen Jahren der Traktor mit immerhin schon 3!

als Universal hine fur alle landwir i Anforderungen angesehen, so
werden heute 50, 60 und 70 PS als ideale Motorenleistung vorgeschlagen. Warum
eigentlich? - Einfach, weil sich die Landmaschinen selbst mit dem Ziel immer
gréBer werdender Nutzerzielung entwickelt haben. Die Traktoren wurden dabei
immer schwerer und brauchten dafiir entsprechend mehr an motorischer Kraft.
Das ist das Gesetz des Fortschritts, aber eines Fortschritts, der uns ein wenig
zu schnell vorkommt; denn in Frankreich (und auch anderswo) gibt es noch
zuviele béuerliche Klein- und Mittelbetriebe, die sich mit bescheideneren Ein-

heiten zufriedengeben missen und kénnen. Darauf sollten die Motorenkonstruk-
teure mehr Riicksicht nehmen.”

Nun, MWM tut das. Wenn sie sich dem Trend zum stérkeren
Schleppermotor auch nicht entziehen kann und will, so hélt das
MWM-Bauprogramm nach wie vor Dieselmotoren fiir den Einbau in
Ackerschlepper mit den fiir kleine und mittlere Betriebe ausreichen-
den Fahrzeug- und Arbeitsleistungen bereit. Die Ausstellung in Paris
hat dies erneut demonstriert.

DIE WIENER FRUHJAHRSMESSE

ist nicht fachbezogen fiir bestimmte Abnehmer- und Interessenten-
kreise. Wien als naturlicher Ausstrahlungspunkt nach dem européi-
schen Sudosten liebt — seinem ganzen Naturell geméB —diebreite
Schau von Investitions- und Gebrauchsgiitern des téglichen
Bedarfs.

Fehlen aber sollte man auch hier nicht, weil es ein immerhin regional
bedeutsamer AnlaB ist, der auch agrarische und kleinindustrielle
Kundschaft zusammenfiihrt. Der Puls des technischen Interesses
schlagt hoch, wo man sich am Leistungsstand des deutschen Nach-
barlands orientiert. MWM-Erzeugnisse waren auf dem Ausstellungs-
stand des Ingenieurbiros Jordan, Wien, das die MWM-Belange in
Osterreich vertritt, zu sehen, und zwar Einbau-Dieselmotoren aus den
Baureihen D 208 und D 308 sowie ein Elektro-Diesel-Aggregat mit
einem MWM-Dieselmotor des Typs AKD 110,5 D.

Die Werbeabteilung der MWM lauft auf hohen Touren. Jeden Monat
eine Messe (Hamburg, Paris, Wien: alle sind sie , eine Messe wert!*“).
Standig die Ausstellungsstande ab- und wiederaufzubauen, immer an
anderen Orten, dann die Objekte ,ausstellungsmé&Big” herzurichten,
organisatorisch alles vorzubereiten, das ist schon etwas an ‘AusmalB
vor allem terminlicher Arbeit!

 UMSCHLAGPLATZ FUR
WIRTSCHAFTSERWAGUNGEN

; MWM AUF DEUTSCHEN
UND FRANZOSISCHEN AUSSTELLUNGEN

Mit dem Monat Mai kommen alljahrlich auch die Messen und Ausstellungen von
internationalem Rang. Alle (Wirtschafts-) Welt gibt sich da ein Stelldichein. Die
Bedeutung hat sich langst, iiber die L hinaus, zum L

platz fiir wil i & iibernati i

Auf den Messen Westeuropas wird der Trend zur europdischen Wirtschafts-
integration immer stérker sichtbar, obwohl noch gehemmt durch den Mangel
wirklicher Hoffnung auf eine institutionelle Lésung zwischen den beiden euro-
péischen GroBwirtschaftsrdumen der EWG und der EFTA seitens der beteiligten
Staaten. So wird i ii um den gi )y i Kon-
i kt von den wir und Firmen

PARALLEL IM FORTSCHRITT |
Der jeweils ,neueste Stand der technischen Entwicklung” lauft in
schnellerem Tempo und kirzeren Stufen als friher ab. Die Giter
bedirfen daher jéhrlicher oder hochstens zweijéhriger Darbietung
in der Offentlichkeit. Fur den zwischenstaatlichen Warenaustausch ist
dem (berall eingetretenen Strukturwandel Rechnung zu tragen. Man
muB auf jeden Fall dabei sein, muB im Gespréch bleiben. Messe-
Standdienst beschrénkt sich nicht vordringlich auf fachtechnische Er-
lauterung. Die Anwesenheit vieler Unternehmensleiter zeugt von der
Erkenntnis, uber attraktive Lieferbedingungen, weitestmogliche Er-
fillung von Kundenwiinschen und vielfach als heute technisch selbst-
versténdlich vorauszusetzenden Markterwartungen zu sprechen. Es
gilt, im stetig hérter werdenden Wettbewerb zu beweisen, daB sich
das Leistungsvermégen der Firma in technischen und in kaufméanni-
schen Konditionen stets auf der Parallele des allgemeinen industrie-
wirtschaftlichen Fortschritts bewegt.

| HANNOVER ‘

Am deutlichsten wurde dies auf der 20. Internationalen Industrie-
Ausstellung, einem Messejubilaum mit Rekorden, sei es an Umfang
(22 Hallen und 3 mehrstockige Messehéduser auf dem 900 000 gm
groBen Gelénde), durch rund 2 Millionen Besucher und fast 5300 Aus-
steller, davon 1060 aus dem Ausland, sei es durch die Fiille oder die
neue, klare Darstellungskonzeption des vielseitigen hohen Leistungs-
angebots nach Branchen statt - wie bisher -, nach internationaler
Herkunft.

MWM war - gleich zweimal - dabei, mit einem Stand in der Halle 1
und einer Aggregatausstellung im Elektro-Freigelénde. Neue Diesel-
motoren wurden vorgestellt:

Die durch Umstellung auf direkte Einspritzung aus der bisherigen Serie KD/AKD
1105 weiterentwickelte Baureihe D 208 (Wasserkiihlung) und D 308 (luftgekiihlt)
als 2-, 3-, 4- und 6-Zylinder-Reihenmaschinen. Mit 95 mm Bohrung und 105 mm
Hub haben diese Motoren bei 3000 U/min eine Zylinderleistung von 15,5 PS. Die
wassergekihlten 4- und 6-Zylinder-Motoren werden auch mit Aufladung aus-
gefiihrt. Sie_haben die Typenbezeichnung TD 208 und leisten bei 3000 U/min
20 PS pro Zylinder. Die Direkteinspritzung senkt den Kraftstoffverbrauch um
10 bis 15%, steigert die Leistung und verbessert das Gerduschverhalten. Die
ausgestellten Objekte D 208/308 demonstrierten Ausfilhrungsarten (Bordaggregate,

Wir présentierten die neue luft- und wassergekiihlte Standard-Baureihe D 208/308
mit Direkteinspritzung und zeigten die besondere Eignung fiir den Einbau in
Maschinen des landwirtschaftlichen Bedarfs. Die Konstruktion nach dem Bau-
kastenprinzip unter Verwendung méglichst vieler gleicher Einzelteile fiir Motoren
unterschiedlicher Kihlungs- und verschiedener Ausfilhrungsart wird im Hinblick
auf den Ersatzteile- und Instandhaltungsaufwand beachtet. Der Leistungsbereich
der Baureihe (bei der luftgekihlten Ausfiihrung von 31 bis 93 PS bei 300 U/min)
und die Fahr i (bei der wasser thlten Version, deren Vier- und
Sechszylindermotoren auch mit mechanischer Aufladung [TD] lieferbar sind, bis
zu 115 PS) berticksichtigen den Trend auch zur stérkeren Landmaschine.

Diese Kurzhubmotoren besitzen tief unter die Kurbelwellenmitte herunter-
gezogene Kurbelgeh&use und Einzelzylinderképfe. Die Kurbelwelle gestattet volle
Kraftabnahme auch an der Motorstirnseite. Zusammen mit genormten Schwung-
radi é fur die Verwendur églichkeit handelsiiblicher Schaltgetriebe und
Dr und dem or hen Hydrauli bau ergibt sich die
hesor&ders gute Eignung fir alle in der Landwirtschaft vorkommenden Antriebs-
zwecke.

AUF INTERNATIONALER EBENE
IN STUTTGART, PARIS UND LORIENT

Krankenhéuser, wie viele andere &ffentliche und private Institute, die
auf ununterbrochene Stromversorgung auch bei Ausfall des Netz-
stroms lebensnotwendig angewiesen sind, bedienen sich diesel-
elektrischer Notstromaggregate. Dieser wesentliche Bedarf fehlte
dann auch nicht auf der Internationalen Krankenhaus-Ausstellung in
Stuttgart. Die MWM zeigte ihre neue Baureihe D 308 und TD 208
- jeweils als Sechszylinder - in zwei vielbeachteten Diesel-Dreh-
stromaggregaten.

Gleichzeitig waren die Motoren-Werke Mannheim auf zwei Messen
in Frankreich vertreten. Auf der EXPOMAT, der internationalen Bau-
maschinenmesse in Paris, waren im wesentlichen die gleichen Neu-
entwicklungen und fiir diesen Sektor in Betracht kommenden Ver-
wendungsarten ausgestellt wie in Hannover. Die Auswahl der MWM-
Ausstellungsobjekte auf der Internationalen Fischerei-Ausstellung in
Lorient hat sich an die anfangs des Jahres in Hamburg dargebotenen
Bootsausfiihrungen angelehnt.

Wer verkaufen will, muB werben, unabléssig auf dem Markt sein,
muB erlautern und zeigen, was er zu bieten hat. Im scharfen welt-
weiten Wettbewerb einer Uberall fast unvorstellbar schnellen Ent-
wicklung darf nun einmal das Licht an Leistung und Wettbewerbs-
fahigkeit nicht unter den Scheffel gestellt werden. JHB

Bohrgeréteantrieb, Fahrzeug- und Ghrung) un

nisse (Hubstapler, Mobilbagger, Kettenschlepper, StraBenwalze, Betonmi
und Bagger).

Die gesamte neuentwickelte wassergekihlte Baureihe D 232 und TD 232 (mit
Turboaufladung) bot sich mit unterschiedlicher Kiihlungsart (Ventilatorkiihlung
und indirekter Kihlung) dar. Die 600-V-Motoren dieser 6-, 8- und 12-Zylinder-
Motoren mit 120 mm Bohrung und 130 mm Hub bringen derzeit bei 2300 U/min
eine Zylinderleistung von 25,3, aufgeladen von 33,7 PS. Sie arbeiten mit direkter
Einspritzung, haben niedriges Leistungslgewicht und geringen Raumbedarf.
Beachtet wurden die 6- und 8-Zylinder-Reih en der ickelten Bau-
reihe D 440 - in hochaufgeladener Ausfiihrung TbD 440 - mit einer derzeitigen
Leistung von 675 bzw. 900 PS bei 750 U/min. Die Motoren haben 230-mm-Bohrung,
270 mm Hub und arbeiten mit direkter Einspritzung.

AuBerdem wurden einige Motoren der bestehenden bewéahrten Baureihen aus-
gestellt: RHS 518 A in Baggerausfiihrung, RHS 518 V 16 fir Einbau in Lok und
ein T 16 RS 18/22. Im Freigelénde waren 9 verschied MWM-Stromer
aggregate zu sehen, einige von den Motor-Neuentwicklungen angetrieben. Eines
dieser Aggregate, ein G 526-6, ist mit einem aufgeladenen Diesel-Gasmotor fiir
den Betrieb mit Klargas ausgeristet.

Der SchluBtag in Hannover war zugleich Beginn fiir Europas groBte
Landwirtschaftsschau, die 49. Ausstellung der Deutschen Landwirt-
schafts-Gesellschaft,

DIE DLG IN FRANKFURT AM MAIN

Acht Tage lang war - von Maschinen iiber Saatgut und Dungemittel
bis zu Stalleinrichtungen - alles zu sehen, was in der Landwirtschaft
benétigt wird. Lehr- und Sonderschauen, in denen Probleme dieses
Wirtschaftszweigs behandelt wurden, waren ebenso beachtet wie das
Aufgebot von GroBtieren der deutschen Zuchterverbande. Schwer-
punkt aber blieben auch diesmal die Ackerschlepper und Land-
maschinen fiir vielfaltigsten Einsatz auf Feld und Hof. Der iber-
nationale, européische Wirtschaftsgedanke wurde durch den Anteil
eines Finftels auslandischer Aussteller von den 1250 vertretenen
Firmen bekundet. Die Sensation der DLG war ein vollautomatischer
ferngesteuerter Ackerschlepper. Geisterhaft zog er an den Tribiinen
vorbei. - Spielerei oder Zukunftsbild? Wer kénnte das im Zeitalter
der unbegrenzten Moglichkeiten sagen. Es dirfte aber noch lange
wahren, bis der Bauer vom Stammtisch aus sein Feld ackert. Nichts
ist wohl individueller als die Landwirtschaft. So blieb MWM mit
beiden Beinen fest auf dem Boden und bot ihre bew&hrten Diesel-
motoren an:

DIE KNORR-BREMSE AUF DEM
36. INTERNATIONALEN AUTOMOBILSALON GENF

o

Alle zwei Jahre prasentieren sich in Genf Chrom, Glas und spiegeln-
der Lack gemeinsam mit den neuesten technischen Errungenschaften
der Automobilindustrie. Mehr denn je standen diesmal Komfort, Zu-
verlassigkeit und Sicherheit im Vordergrund. — Knorr baut Bremsen
seit mehr als 60 Jahren fur Lastwagen, Anhénger, Omnibusse und
Schlepper. Auf dem 36. Inter len A bil Genf war
Knorr vertreten mit einer Auswahl bewéhrter Druckluft-Bremsapparate
fur Nutzfahrzeuge. Die 11 Tage dauernde Ausstellung schuf die Vor-
aussetzung fir so manches Fachgesprach und nutzbringenden Erfah-
rungsaustausch.




Revolverdrehmaschine Type RU 1l eg

An eine Aufrechterhaltung des Betriebes ware kaum noch zu denken
gewesen, wenn nicht die Knorr-Bremse AG zur Ubernahme einer
Kapitalbeteiligung bereit gewesen wére. Hasse & Wrede erhielt
neuen Auftrieb. Durch die Erfindung der Hartmetallwerkzeuge konn-
ten und muBten ganz andere Maschinen entwickelt werden. Die Er-
folge waren sensationell, und die vielen Auftrdge zwangen die Firma
abermals zur Erweiterung. 1941 wurde die Arbeit in dem wohl gréBten
und besteingerichteten Werk Europas, in Berlin-Marzahn, aufgenom-
men. Die Gesamtbelegschaft betrug zu dieser Zeit viereinhalb-
tausend Menschen. Lange jedoch dauerte diese Glanzzeit nicht. Der
20. April 1945 sollte hier der letzte Arbeitstag sein; durch den Aus-
gang des 2. Weltkrieges ging das Werk verloren, und man begann in
den leeren Werkhallen in Britz nach dem Zusammenbruch mit etwa
40 Arbeitern eine kleine Produktion. Leiterwagen und Holzbearbei-
tungsmaschinen wurden hergestellt, alte ausgebrannte Maschinen
repariert. Erst nach der Berlin-Blockade konnte sich die Firma wieder
mit dem Bau von Werkzeugmaschinen befassen.

Die Hochleistungs-Hartmetall-Drehmaschine, eine Weiterentwicklung
der alten RUD llI, wurde konstruiert. Da die Einrichtung des Werkes
Berlin nicht ausreichte, wurden hier nur die leichten und kleinen
Maschinenaggregate gebaut - die Gesamtmontage wurde in Mann-
heim vorgenommen.

Hochlei: Hartmetall-Dreh hil

Parallel zum Maschinenbau begann man mit der Fertigung des
HOLSET-Drehschwingungsdéampfers, der heute einen sehr groBen
Raum in der Fertigung einnimmt. Monatlich verlassen jetzt 3000
Dampfer das Werk in den GréBen von 160 mm @ bis 1200 mm @.
Eine Zweitentwicklung der fir hohe Schnittleistungen ausgelegten
Hochleistungs-Revolverdrehmaschinen sind die Flachtisch-Revolver-
drehmaschinen DRF 60 und DRF 110. Der gleichzeitige Einsatz meh-
rerer Werkzeuge ermdéglicht die Unterteilung der Schnittwege, wo-
durch die Schnittzeiten erheblich verkirzt werden.

Revolver-Kopier-Drehautomat

Die neueste Entwicklung und auch im Augenblick die hauptsachlich
hergestellte Maschine ist der Funfspindel-Kopier-Drehautomat. An
vier Arbeitsspindeln werden zugleich die Drehoperationen durchge-
fuhrt. Die funfte, stillstehende Spindel ist fir den Werkstiickwechsel
vorgesehen, der wiederum von Hand oder durch eine Ladeeinrich-
tung durchgefiihrt werden kann.

Uber die Arbeitsweise und Einsatzméglichkeiten der Maschinen wird
im folgenden Heft berichtet werden. D. Steinberg, Berlin

Flachtischrevolver-Drehmaschine DRF 110

Fiinfspindel-Kopier-Drehautomat
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wianinen.
Das ist schon eine groBe und gute Sache. Vorab Dank an Dr. Sahm,
der - organisatorisch und koordinierend - die Voraussetzungen schuf,
alles unter ein Dach und in eine geordnete Programmatik zu bringen.
In den neuen Kasino- und Tagungsrédumen des Verwaltungsneubaues,
mit dem Blick tiber das ganze Werk, die Neckarmetropole und in die
Weite bis zum Odenwald, begriite Vorstandsmitglied Direktor Kux
die Vertreter der Verkaufsorganisation fiir das Inland, Europa und
Ubersee, von der Siidbremse die Vorstandsmitglieder Direktor Burk-
hardt und Direktor Waldschmidt sowie Verkaufsdirektor Reiser, vom
Direktionsbiiro Bonn der Knorr-Bremse Direktor v. Gustke. Zur be-
sonderen Freude der Tagungsteilnehmer war auch - herzlich begriiBt -
Direktor Joachim Vielmetter trotz starker Inanspruchnahme fiir Kon-
zernbelange nach Mannheim gekommen. Vorstandsmitglied Direktor
Stark richtete ein GruBwort an die Tagungsteilnehmer, da er selbst
nicht anwesend sein konnte.

Direktor Kux lieB mit dem Wort, daB wir an den Beginn dieses
Berichts gestellt haben, den Kernpunkt fiir das Erfordernis der Tagung
anklingen. Der Schornstein im Haus jedes Vertreters kann nur rau-
chen, wenn der Kessel der Fabrik immer geniigend Dampf hat. Es
geht um die Gemeinsamkeit aller Anstrengungen, den Marktanteil
mindestens zu behaupten, moglichst noch zu verbessern. In seinen
Bemiihungen geht das Stammhaus, stédndig mit dem Ohr am Markt
und demgemaB Konstruktion, Fertigung und Verkauf harmonisierend,
konsequent diesen Weg mit klar konzeptionierter Zielsetzung. Daftr
ist die Verkaufstagung einer der bedeutendsten Anlasse. Ebenso
wichtig aber ist es, einander menschlich néherzukommen, um die
Zusammengehorigkeit zu vertiefen.

Direktor Wiederhold sprach iUber das MWM-Weltgeschéaft. Die Ab-
satzzahlen fir die einzelnen Markte sind eine deutliche, teils er-
freuliche, teils zu Bemihungen nétigende Sprache. Bedriickend seien
der Rickgang des Kaufpotentials in einigen bisher guten Absatz-
landern, Autarkiebestrebungen in anderen, die Zweckbindung von
Entwicklungshilfegeldern und die Verscharfung des Wettbewerbs in
den Konditionen fir die Exportfinanzierung. Hingegen haben der
wachsende Bedarf durch Hebung des Lebensstandards, die Schnellig-
keit der technischen Entwicklung und der Trend zur Rationalisierung
den Anteil unseres soliden Investitionsguts auf vielen - auch neu-
gewonnenen - Markten ansteigen lassen. Der Verkaufsleiter wirdigte,
unter Einbeziehung der Auftragslage, Mihen und Erfolge jedes ein-
zelnen Vertreterbereichs.


















